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Die Neue Hanse Akademie -
Dein Partner fiir praxisnahe Weiterbildung

DEKRA- & AZAV-zertifizierter Bildungstrager

Fokus auf Selbststandige, Mitarbeitende & Unternehmen
Kleine Gruppen, individuelle Begleitung

100 % forderfahig iber KOMPASS, QCG, AZAV
Personlich. Modern. Wirksam.

,Wir begleiten dich vom ersten Gesprdch
bis zum erfolgreichen Abschluss.”




Das passende Angebot
fur jede Entwicklungsstufe

Fiir Selbststandige: Fiir Mitarbeitende:

e machBAR - Marketing Masterclass e machBAR - Werde zum Marketingprofi
e Positionierung & Sichtbarkeit o Kommunikation, Mediaplanung,
o Forderung: KOMPASS (bis zu 90 %) Digitalisierung und KI

e Formate berufsbegleitend

o Forderung: Qualifizierungschancengesetz

Fiir Menschen im Umbruch Fiir Unternehmen & Personalentwickler:

e Standortbestimmung, Klarheit & e |Inhouse-Seminare, Team-Workshops
berufliche Neuorientierung e Vertriebs und Marketing Prozesse &

e Personlichkeitsentwicklung & (Arbeitgeber) Marken-Bildung
mentale Stérke starken o AZAV-gepriift

e Begleitung bei beruflicher Veranderung e Idividuelle Konzepte passend
oder Selbststandigkeit zum Unternehmen

e Forderfahig tber KOMPASS & AZAV (je
nach Ausgangslage)

Fordermoglichkeiten

o KOMPASS: Fiir Selbststandige - bis zu 90 %
e QCG (BA): Fuir Angestellte - bis zu 100 %
o AZAV-gepriift: Voraussetzung fiir BA-Férderung

e Wir begleiten die Antragstellung kostenfrei

Jetzt Fordercheck machen!

Neue Hanse Akademie
E-Mail: info@neue-hanse-akademie.de

Telefon: 0 25 01 - 59 87 45
Website: www.neue-hanse-akademie.de




Der Weg zu Deinem
Erfolg

Markenbild starken:

Du entwickelst eine starke, authentische Markenidentitit, die sich klar
und iiberzeugend von der Konkurrenz abhebt.

Zielgruppen ansprechen:

Du analysierst

Deine Zielgruppe

und lernst sie kennen. Mit den Erkenntnissen erarbeitest Du maf3-
geschneiderte Marketingstrategien, um Deine Zielgruppe bedarfsge-
recht anzusprechen und zu erreichen.

Klar positionieren:

Du lernst, wie Du Dein Unternhemen erfolgreich von Deinen Wett-
bewerbern abhebst und du entwickelst eine klare und einzigartige
Positionierungsstrategie, die langfristig Bestand hat.

Verkaufspsychologie:

Psychologische Mechanismen hinter Kaufentscheidungen erkennen
und passende Kaufanreize setzen. Du erhiltst Einblicke in die strate-
gische Kommunikation, die das Vertrauen und die Motivation Deiner
Kunden steigern.

Business Storytelling:

Mit Geschichten direkt ins Herz Deiner Kunden Kunden. Nutze
die Macht von Business Storytelling, um Deine Marke lebendig
zu machen und eine starke Kundenbindung aufzubauen.

Mediaplanung und -erstellung:

Du erfidhrst, wie Du Social Media und Kl effizient nutzst, um
Dein Business sichtbar zu machen und nachhaltige Beziehun-
gen zu Deiner Zielgruppe aufbaust.




So funtioniert's

Fordercheck machen Wo mache ich den Férdercheck?

Den Fordercheck kannst du direkt Gber
unsere Website durchfiihren:

www.neue-hanse-akademie.de/foerder-
check

Beratung buchen

In nur 2 Minuten erhéltst du eine erste
Einschatzung, ob du oder dein Unter-
nehmen férderberechtigt bist - ganz
unverbindlich.

Forderung beantragen Wo beantrage ich die Forderung?

Die Forderung wird - je nach Programm
- bei unterschiedlichen Stellen bean-
tragt:
Kurs starten KOMPASS: liber ein regionales Be-
ratungszentrum (wir vermitteln den
Kontakt)
QCG / Agentur fiir Arbeit: Giber deine

Erfo|g erleben zustandige Arbeitsagentur oder den
Arbeitgeberservice

Wir begleiten dich personlich bei jedem
Schritt und stellen die nétigen Unter-

lagen bereit.
i I
Jetzt Telefontermin machen! Wie lange dauert ein Kurs?

Das hangt vom gewahlten Format ab:

Kompaktseminare: meist 1-3 Tage
(Online oder Prasenz)

Programme wie wandelBAR oder die
Marketing-Masterclass: 4-10 Wochen
mit wochentlichen Terminen

Inhouse-Formate: individuell nach Ab-
sprache

Neue Hanse Akademie
E-Mail: info@neue-hanse-akademie.de

Telefon: 0 25 01 - 59 87 45
Website: www.neue-hanse-akademie.de



